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TILLVAXT ocH VINSTOKNING

® Resultat efter finansnetto 6kade
med 25 % till 1 892 MSEK.

® Orderingangen ékade med 14 %*
till 15 646 MSEK_

® Faktureringen kade med 14 %*
till 14 194 MSEK._

® Resultat efter skatt Skade med 21 %
till 1 363 MSEK.

® Vinst per aktie skade med 22 % till 5,20 SEK.
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Delérsrapport forsta kvartalet 2005

"Sandvik hade en fortsatt stark tillvixt under forsta kvartalet”,
sager Lars Pettersson, VD och koncernchef.

"Sandviks resultat och f6rséljning fortsitter att utvecklas starkt,
Vinsten efter finansnetto skade med 25 procent och forsaljning-
en med 14 procent. Efterfragan under perioden var god med
héga Skningstal i Asien och NAFTA. Under det forsta kvartalet

innebdr att koncernens tillvaxt nu Gverstigit 10 procent under
fem kvartal i f8ljd. Tillvixten inom Sandvik Mining and Construc-
tion fortsitter att 8ynnas av en mycket hog efterfragan pa
utrustning till gruvindustrin”, sager Sandviks VD och koncern-
chef Lars Pettersson,
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Lonsam tillvaxt grunden

Efter rekordaret 2004 foljde ett forsta kvartal
2005 med fortsatt hog tillviaxt och 6kad 1on-
samhet. D& ska man komma ihdg att jamfo-
relsen gors mot forsta kvartalet forra dret som
ocksd var starkt.

Utvecklingen under &rets inledning var posi-
tiv inom alla affirsomraden och pé de flesta
marknader. Orderingdngen var generellt sett
god, sirskilt i Asien, men dven Nafta och Syd-
amerika visade kraftiga 6kningstal.

En av forutsittningarna for den positiva
utvecklingen for Sandvik dr den starka industri-
konjunkturen. Men jag vill ocksé peka pé en
lang rad aktiviteter inom ramen for vart interna
arbete som har stor betydelse for framgdngarna.

Omfattande FoU-satsning pé nya produkter
med mervirde for kunderna.

Dessutom: Produktmixen forbittras successivt.
e Produktionsresurserna konsolideras och ir
effektivare dn nagonsin.

Battre logistik virlden over okar leverans-
servicen.

Utbyggnad av marknadsorganisationen.
e Sist men inte minst: Motiverade medarbetare.

for okat aktieagarvarde

till 11,00 kronor per aktie ar utdelningsandelen

hela 62 % av vinsten per aktie och utdelningen

har den senaste tiodrsperioden legat 6ver 60 %.
Dartill kommer ocksé att vi genomfort

ett program med aterkép som motsvarat en

utskiftning till aktieigarna med omkring

4 miljarder kronor. Detta har vi kunnat gora

Asienmarknaden visade

fortsatt stark tillvaxt under

Virt langsiktiga arbete har sammantaget skapat samtidigt som vi investerat i forskning och inledningen av 2005.

en stark position for att kunna fortsitta vixa
l6nsamt, vilket dr en forutsittning for att gene-
rera aktiedgarvirde. Lis mer om koncernens
satsningar inom olika omraden i detta nummer
av Mot Sandvik.

Sandviks expansion ir internationell och kon-
cernen dr en av vinnarna pa globaliseringen. Med
lokal narvaro i 130 lander och ett varldsomspan-
nande distributions- och forsiljningssystem leve-
rerar vi produkter, service och utbildning i ritt tid.
Vi har ett globalt tinkande dven om vi arbetar
lokalt nira vara kunder. Denna affirsmissiga kom-
bination ger den bista ekonomiska utvixlingen,
bade for dem och for oss.

Sandvik-aktien skall vara en attraktiv inves-
tering. Malet dr att utdelningen skall vara minst
50 % av vinst per aktie och tillsammans med
kursutvecklingen generera hogre virdetillvaxt
in genomsnittet for var bransch. Efter bolags-
stimmans beslut om en hojning av utdelningen

utveckling, utbyggda produktionsresurser och
gjort foretagsforvarv.

Mot bakgrund av var starka finansiella
stallning ersdtter vi nu, efter bolagsstimmans
beslut, dterkdpsprogrammet med ett inlosen-
program av samma omfattning: cirka 4 miljar-
der kronor. Det hir betyder att Sandvik totalt
skiftar ut cirka 6,7 miljarder kronor i ordinarie
utdelning och aktieinlésen i ar.

Lars Pett ."rs'é.(')n
VD och’koncernchef
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Med produktivitet som

En solskenshistoria

| jakten pa alternativa energikallor riktas
blickarna allt mer mot solens energi.
Genom successiv dvergang till fornybara
energikallor som t.ex. solenergi kan man
reducera vixthuseffekten och leva upp
till kraven pa att minska utsldppen fran
forbranning av fossila branslen. Denna
utveckling ger tillvaxtmajligheter for
Sandvik. En av produktomrade Kanthals
enheter i USA tillverkar ugnar till nagra
av varldens ledande tillverkare av solceller.

Sandvik vdssar formen

Konsumentprodukter av olika slag — kameror, TV-apparater, mobiltelefoner, dato-
rer, rakapparater — maste forses med ett hdlje av nagot slag oavsett om de tillverkas
i plast eller metall. Det skapar nya tillvaxtméjligheter for koncernen. Sandvik Coro-
mant inom affirsomrade Sandvik Tooling erbjuder kunderna inom formtillverknings-
industrin ett stort antal hdgpresterande hardmetallverktyg och kompetens for till-
verkning av formar for vara vanligaste vardagsprodukter. Ett exempel dr foretaget
Wahaha i Hangzhou som ar en ledande dryckesproducent i Kina, bl.a. av buteljerat
vatten. Sandviks frasverktyg svarar for en effektiv metallbearbetning och skapar de
fardiga gjutformarna for flaskorna. Materialet i formarna ar extremt hart for att hélla
for de miljontals flaskor som féretaget producerar varje ar. Det stiller stora krav pa
de verktyg som anvands.

Ytterligare en nyhet med Idg profil

Bulldozern Shark dr en ny medlem inom Sandvik Mining and Constructions lagprofilfamilj. Den
ar utvecklad efter ett konkret behov och i ndra samarbete med kunder verksamma inom utvin-
ning av platina. Denna metall férekommer i tunna horisontella lager under jord, oftast inte mer
an omkring en meter hoga. | det hdr fallet behovde en kund flytta avverkat material till en mer
atkomlig del av gruvan. Affirsomradets division EJC i Kanada konstruerade da en liten, obe-
mannad, fjarrstyrd bulldozer som ar ligre an en meter. Pa det sittet sag Shark dagens ljus.
Genom den unika konstruktionen finns det manga anvandningsomraden fér den innovativa
bulldozern. Férutom att anvindas i gruvor ar den genom att den ar fjarrstyrd ocksa lamplig

for exempelvis hantering av miljofarligt avfall.

4+MOT SANDVIK 1/05



ledstjarna

Kanthal hett namn inom glasindustrin

Svenskt glas @r kant &ver hela vérlden for sin design och kvalitet.
Orrefors ar ett bra exempel. Produktomrade Kanthal inom Sandvik
Materials Technology har ocksa ett gott namn inom glasindustrin
internationellt. De tva foretagen har ett nara samarbete nér det

galler ugnarna — sjalva hjartat i glasbruket. Kanthal tillverkar ugns-
element som anvands vid glastillverkningen. Kraven pa materialet ar
extrema. Glasmassan smalts i en temperatur pa upp till 1 500 grader C.
Kanthal levererar ocksa element till de kanaler som leder det smalta

glaset fran ugnarna till glaspressarna.

CoroDrill 880° — borrmdstaren

Sandvik Coromant inom affarsomrade Sandvik
Tooling introducerade i borjan av detta ar en
ny generation vandskarsborrar, CoroDirill 880°.
Den markerar nagot av ett genombrott fér hal-
tillverkning med s.k. korthélsborrar. Den patent-
sokta step-teknologin ger en unik balans i verk-
tyget och Skar halkvaliteten och
ytfinheten patagligt. De nya hard-
metallsorterna i skdren dr utvecklade f

for att optimera borrarnas prestanda

och hallbarhet. Mangsidigheten goér
att verktyget kan anvdndas i manga
olika typer av applikationer. Kost-
naden per borrat hal kan i manga
fall halveras. For kunden ar de nya
produkterna som att uppleva hole-
in-one pa golfbanan.

Fér invértes bruk

Sandvik Materials Technology har byggt
upp en unik materialkompetens inom det
medicintekniska omradet. Ett exempel dr
belagd rostfri precisionstrad som utveck-
lats av produktomrade Kanthal i Palm
Coast, USA. Den harstratunna och
superrena traden ar en av forutsattning-
arna for det hogteknologiska instrument
som foretaget Endocardial Solutions i
Minnesota, USA, har lanserat inom hjart-

kirurgi. Instrumentet, som bl.a. utgors av
en speciell katetertrad, fors in i en artar
via ljumsken och anda upp i hjartat dar de
elektriska impulserna mats. Informationen
overfors darefter till en tredimensionell
bild av hjartat. Genom undersokningen
kan man snabbt ta stallning till lampliga
atgarder och effektiv behandling satts
omedelbart in. Snabbt och inte minst
skonsamt for patienten.

Nytt matnyttigt material

Produktomrade Process Systems inom
affarsomrade Sandvik Materials
Technology har utvecklat ett

nytt material som majlig-
gor tillverkning av extra
tunna band for anvand-
ning i transportorer inom
bl.a. livsmedelsindustrin.
Det nya materialet lanse-
rades pa utstéllningen Inter-
pack i Tyskland i april i &r

och nu kan Sandvik konkur-
rera mot plastband pd ett helt
annat sdtt an tidigare. Med det
nya materialet, Sandvik 1700SA,
ar det mojligt att bygga lika kompakta

transportdrer som for plastband — utan att
ge avkall pa hygienkrav eller bandets unika
slitstyrka och livslangd.
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Lars Josefsson tilltridde som chef for Sandviks affirsomrade Mining and Construction

for snart ett och ett halvt ar sedan. Han ar fran borjan civilingenjér med inriktning pa

teknisk fysik. ”Jag har noterat att saval Sandviks VD som de andra tva affirsomrades-

cheferna har samma utbildning”, sdger Lars Josefsson. Hans tidigare karriar omfattar en

rad olika befattningar inom ASEA, som sedermera blev ABB, och Alstom-koncernen.

”’Jag har haft formanen att arbeta inom vitt skilda omraden under min karriar, vilket

gett mig en bred kompetens. Det upplever jag att jag har stor nytta av i min nuvarande

position inom Sandvik”.

Lagledare med ett ny
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Intryck av Sandvik?

”Till att borja med maéste jag sdga att jag blivit
enormt imponerad av vilken stark position Sand-
vik har ute bland kunderna. Sandvik stdr for
kunnande, trygghet och samtidigt innovations-
formdga. Ett sd starkt varumarke ar ovirderligt.
Internt har jag fatt stor respekt for den hoga
kompetens jag hela tiden moter pé alla nivéer.
Jag dr van att arbeta inom foretag med en stark
laganda. Och den finns i stora métt inom Sand-
vik. Men hir ar den dessutom kopplad till en
stark vilja att se framét, att prova nya vigar, att
angripa problem pa annorlunda sitt. Kort sagt:
hir finns en stor arbetsglidje och nyfikenhet.
Detta vill jag pasta dr ovanligt och utgor en stark
drivkraft for Sandvik.”

Styrkefaktorer?
”Sandvik Mining and Construction ar idag en
av virldens mest kompletta leverantorer av ut-
rustningar och l6sningar till gruv- och anligg-
ningsindustrin. Detta dr otvivelaktigt den platt-
form vi bygger var styrka fran. Men det
ar viktigt att komma ihdg att affars-
omrédet bildades for bara sex ar
sedan. D4 var omsittningen
cirka 4tta miljarder kronor.
Idag har affirsomradet en
omsdttning pa mer 4n

o N
o Hoah L det dubbla — och d& ska
e c 1 i
[ :, o man samtidigt betinka att
Lol

dollarn har sjunkit i virde under
denna tid. S& 6kningen ar de facto storre.
Expansionen har skett genom en stark organisk
tillvaxt i kombination med ett antal strategiska
foretagskop. Idag star vi dirfor synnerligen vil
rustade pa produktsidan.”

Vad kan bli battre?

”Nu gér vi in i en annan fas i vdr utveckling.

Vi har skapat grunden for framgéng med vart
breda produktprogram. Nu giller det att vi drar
full nytta av detta i véra affarer. Vi méste ha en
helhetssyn och ta tillvara de synergier som vért
produktprogram erbjuder. Vi har en enorm
potential att slippa loss! Det handlar om att
bittre samordna vdra interna resurser s att vart
kunnande kommer vara kunder tillgodo p3 ett
konkret satt. Utan att vi for den skull tappar
styrkan med vér decentralisering.”

Ny organisation?

”Ja, vi haller pa att implementera en delvis ny
organisation. Men viktigare and4 ar att denna
organisation baseras pé ett nytt tinkande. Vi
utgdr fran och med nu inte frdn vdra produkter,
utan vi tar avstamp i fyra vildefinierade anvindar-
omrdden. Inom dessa betjanar vi kunder med
likartade behov. Det dr dessa som nu ska styra
oss i allt vi gor — produktutveckling, erbjudande,
service m.m. Jag tror att detta kommer att skapa
ett battre fokus i var verksamhet. Man kan siga
att vi ska kombinera var spetskompetens inom
teknik med en spetskompetens kring vilka krav
som véara kunder stiller. P4 s sitt hoppas jag
att vi ska kunna erbjuda savil effektivare som
bredare losningar.”

Hur gar ni tillvaga?

”Det hir ir ett stort arbete som mdste ske steg
for steg. Vi borjar implementera det nya tinkan-
det och den nya organisationen frin och med nu.
Jag rdknar med att vi mdste ha resten av dret pa
oss for att fa det hela att sitta sig. Dels ska nya
interna system inforas, dels kommer den mentala
omstillningen att krdva sin tid. Parallellt med det
interna arbetet ar det naturligtvis business as
usual. Vi ska definitivt inte tappa tempo och



fokus i vdra affirer. Mdlet dr att vi ska skapa ett
mer sammanhéllet affirsomrade. Den forra fasen
handlade mycket om att identifiera alla pussel-
bitarna. Nu ska vi f& dem att passa ihop. Varu-
mirket Sandvik ska bli viktigare dn alla véra pro-
duktvarumirken — som ofta i sig dr vildigt starka.
Dirfor anviander vi *The Power of Sandvik’ i vart
implementeringsarbete att skapa ett lag med ett
gemensamt spelsystem. Jag har alla férhoppning-
ar att vi kommer att lyckas med detta.”

elsystem

Hur ser marknadsbilden ut?

”Vi har just nu en stark efterfrigan inom sdval
gruv- som anlaggningsindustrin. Och vi ser inga
tecken pa avmattning. Kina dr i méngt och mycket
en drivkraft i denna starka konjunktur. Bide
direkt och indirekt. En konsekvens av detta ar att
vi kommer att starta en ny fabrik i Kina for att
verkligen vara pd plats lokalt. Men dven i Ostra
Europa, Australien och Latinamerika ér det bra
drag i aktiviteterna. Som jag bedomer det har vi
varit framgéngsrika och tagit marknadsandelar.
Viktigt dr att vi trots den starka konjunkturen
varit duktiga pa att leverera och halla vad vi lovat.
Detta har varit mojligt tack vare att vi byggt upp
ett flexibelt natverk av underleverantorer.”

Hur ser kundernas kravbild ut?

”Vi marker en stark trend mot att manga kunder
inte bara vill kopa produkter, utan produktivitet.
De vill betala per borrmeter eller producerade
ton. Det talar for oss eftersom endast de leveran-
torer som har ett brett eget program kan g in
och gora sddana avtal. Vi har kommit ldngt har,
langre an ndgon annan tror jag. I Sydafrika ar en
stor och kraftigt 6kande del av all vér forsiljning
baserad pa ’performance contracts’. Genom att vi
nu fokuserar pé fyra kundomraden ger det oss
mojlighet att bli annu skickligare och duktigare
pa att silja produktivitet. Dar ligger var framtid.”

Nya produkter?

”En hornsten i var nya strategi ar att vi formar
halla vart hoga tempo da det giller att utveckla
nya, innovativa produkter som presterar mer,
battre och ar effektivare. Redan idag satsar vi
intensivt pa forskning och utveckling. Det visar
sig inte minst i att cirka 40% av forsiljningen
idag kommer frdn produkter som har lanserats
under de senaste fem dren. Minst den nivdn ska
vi halla dven i fortsdttningen. En intressant ny

produkt dr den nya lagprofil-bulldozer vi nyligen
lanserade pa en missa i Las Vegas. Den heter
Shark och var helt utvecklad for att mota ett
specifikt kundbehov. Efter hand har vi nu upp-
tackt att den med sma anpassningar kan anvin-
das i ett antal andra applikationer. Den nya orga-
nisationen ser forhoppningsvis till att sa blir
fallet och att den blir en storsiljare.”

Kapphistar?

”Det ar naturligtvis svart att sjdlv beskriva sin
ledarstil. Men som chef tillhor jag definitivt inte
den auktoritdra typen. Mina kdpphistar baseras
snarare pd att jag tror pa ett malstyrt ledarskap
ddr man delegerar uppgifter till duktiga medarbe-
tare och litar pd att de nér fram till malet. Forut-
sattningen for att detta ska fungera dr en 6ppen-
het i organisationen. Jag ser mig som lagledare
for en organisation med otroligt minga duktiga
spelare. Med de justeringar av vart spelsystem
som vi nu dr pé vag att infora kommer vi att bli
ett annu mer svarslaget lag.”
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Nytt fran Sandviks varld

Krossorder i Ryssland

Pavlovsgranite driver Rysslands storsta
krossanldggning for granit cirka 50 mil
soder om Moskva. Under forra aret pro-
ducerades dar &ver atta miljoner ton
krossat material. Sandvik Rock Processing
inom affarsomrade Mining and Construc-
tion har nu fatt en order pa en ny kom-
plett krossanldggning darifran samt sex s.k.
konkrossar till en befintlig krossanlaggning
och ett stort mobilt verk. Kunden valde
Sandvik efter att noggrant ha studerat lik-
nande utrustningar som levererats fran

koncernen till den ryska marknaden.

Flygande leveranser frén Singapore

Effektiv logistik ar en viktig konkurrensfaktor och en nyckelfraga fér Sandvik. Koncernen
investerar nu i en nytt distributionscentrum i Singapore som ska forse hela Sydostasien,
Australien och faktiskt ocksa Sydafrika med i forsta hand hardmetallverktyg och
andra produkter inom affarsomrade Sandvik Tooling. Den nya anldggningen far

dubbelt sé stor kapacitet som den nuvarande enheten inom regionbolaget Sandvik
South East Asia. Standardprodukter ska na kunderna i marknadsomradet inom

24 timmar och flyget ar darfor det viktigaste transportmedlet. Foljaktligen ar central-
lagret ocksa lokaliserat med tanke pa detta — inne pa Singapores flygplatsomrade
som utgor en frihandelszon. Transporterna mellan lager och flygplats kan pa det sdt-
tet minimeras och kostnaderna sankas. Resultatet blir att servicen till kunderna Skar.

Fler vattenhdl pd Manhattan

Etthundrafemtio meter under Manhattan i
New York arbetas det just nu frenetiskt i
ett stort projekt for att forbattra farsk-
vattentillforseln i staden. Tio nastan fyra
meter breda schakt med plats for led-
ningsstammar ska borras ned till en stor
tunnel. Arbetet sker bl.a. med hjélp av
stigortsborrning och entreprendren har
tva borrhuvuden fran Sandvik Mining and
Construction i aktion. Borrhuvudena dr av
utbyggbar modell och kan expanderas till
en diameter pa hela sex meter om sa
skulle behdvas. Stigortsborrning ar med
andra ord inte langre bara en teknik som
anvands i gruvor. Broadway ndsta?
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Fortsatt utbyggnad i USA

Sandvik Toolings tillverkningsenhet i Westminster, South Carolina,
USA, byggs nu ut i ett andra steg. Den forsta uppgraderingen
initierades 2002 med malet att anldggningen ska vara den mest
moderna och effektiva hardmetallfabriken i Nordamerika. Som en
del i detta har affirsomradets tillverkning i USA konsoliderats och
anldggningen i Westminster forsetts med ny produktionsutrustning.
Detta har resulterat i vasentligt hdgre produktionskapacitet och
effektivare tillverkning. Dessutom har produktsortimentet utvecklats.
Genom investeringarna har kostnaderna per producerad enhet
kunnat minskas radikalt. Den utvecklingen fortsatter nu genom den
andra etappen.

Okad samverkan inom Sandvik Tooling

For att effektivisera verksamheten och bdttre tillvarata
synergier inom affirsomrade Sandvik Tooling gér nu
produktomradena Valenite och Safety respektive Titex
och Prototyp ihop. Samtliga kommer att finnas kvar
som separata, internationellt framtradande varumarken
pa marknaden. Valenite och Safety inom marknaden fér
hardmetallverktyg — speciellt svarvning och frasning av
komponenter till fordonsindustrin, formtillverknings-
industrin och verkstadsindustrin.

Tit h Protot ar det
inepaintelil O SAFETY

metall och snabbstal for for-

donsindustrin, flygindustrin och @ TITEX PLUS

. . . Prazisionswerkz
verkstadsindustrin. Det utokade azislonswerkzeuge

samarbetet inom de bada

konstellationerna, fraimst pa Va’enite®

forsorjningssidan och inom

supportfunktioner, kommer
att ytterligare forbattra affars- F”tﬂﬂ'?:

omradets tillvaxtmajligheter.

=
| .

Satsning i Kina

Forskning ger resultat

Dr Anders Petersson, examinerad fran
Kungliga Tekniska Hogskolan i Stockholm,
har fatt Sandvik Coromants Material-
stipendium 2004. Anders Petersson fick
stipendiet for sina framgangsrika studier
och teoretiska analys av sintringsforlop-
pet hos hardmetall. Det ar ett viktigt
omrade vid utveckling av nya processer
och material for hardmetallverktyg och
darmed ett av Sandvik Coromants karn-
omraden.

|}

Sandvik har malmedvetet byggt upp en
effektiv produktion och distribution i
Asien, inte minst i Kina. For att annu
battre kunna mota den 6kande efterfra-
gan inom gruv- och anldggningsindustrin
tar koncernen ytterligare ett steg. | nar-
heten av den kraftigt expanderande
staden Shanghai etablerar Sandvik
Mining and Construction en service-
och monteringsanldaggning bl.a. f6r mon-
tage av krossar, siktar och matare samt
service och underhall av affirsomradets
produkter till de kinesiska kunderna.
Den nya anlaggningen kommer att sta
klar under senhdsten 2005.
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Starkt resultat gav
okad utdelning

806 aktiedgare och nagra

hundratal géster fanns
pa plats i ishallen, for
dagen forvandlad till
staimmolokal.
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Sandvik kunde rapportera sitt basta 4r genom
tiderna vid arets bolagsstimma, som holls i
Sandviken den 3 maj. Koncernen omsatte

55 miljarder kronor under ar 2004 efter en
organisk tillvaxt pad 17 % och resultatet efter
finansnetto blev 6,5 miljarder, en 6kning

med 35 %.

Det var god stimning bland de drygt 800 aktie-
dgare och ytterligare ndgra hundratal gaster
som besokte stimman i Jernvallen Arena. Hela
programmet pagick i drygt fem timmar och
besokarna bjods pd savil lunchtallrik som
musikunderhéllning av Sandviken Big Band
med populire gistartisten Roger Pontare.

Stimman godkinde inlosenerbjudandet till
Sandviks aktiedgare, vilket ersitter de dterkop
av aktier som gjorts tidigare. Det innebdr att
aktier till ett belopp av cirka 4 miljarder kro-
nor l6ses in. Aven forslaget om hojd utdelning
antogs — 11 kronor per aktie, totalt cirka

2,7 miljarder.

— Vir finansiella styrka gor det mojligt att
bade fora en generos utdelningspolitik och
investera offensivt. Sandviks forutsittningar
for att vixa med framgdng dr bittre 4n ndgon-
sin tidigare, framholl VD Lars Pettersson i sitt
anforande.

Till ordinarie styrelseledaméter omvaldes
Georg Ehrnrooth, Clas Ake Hedstrém, Sigrun
Hjelmquist, Egil Myklebust, Arne Mértensson,
Lars Nyberg, Anders Nyrén och Lars Petters-
son. Clas Ake Hedstrom omvaldes till styrelse-
ordforande.

Wilhelm Haglundmedaljen till &rets
produktutvecklare utdelades till Pasi Kangas
och Ad Raatgeep vid affirsomrade Sandvik
Materials Technology. De belénades for ut-
vecklingen av Sandvik Safurex®, ett rostfritt
material som revolutionerat tillverkningen av
konstgodsel i varlden.

Fyra stipendier i form av utlandspraktik
for elever vid det egna tekniska gymnasiet,
Goranssonska skolan, delades ocksa ut.



Arets produktutveck-

= ; - . lare, Pasi Kangas och
Fakturering 55 miljarder . Ad Raatgeep frén

[ Sandvik Materials

Technology, fick ta
emot Wilhelm Haglund
medaljen av férre VD:n
Per-Olof Eriksson.

4 VD Lars Pettersson
kunde i sitt anférande
rapportera goda
resultat for koncernen.

Roger Pontare var
en populdr gdstartist
nar han tillsammans
med Sandviken Big
Band underhdll fére
stimman. »

| minglet efter stimman

diskuterade, fr.v. motes-
ordféranden Sven Unger
2 Yy - . med Gunnar Ek fran Aktie-
T ::r..ﬂ'i' |5 1 spararna och Carl-Olof By,

Industrivarden. v

‘I..]I

Sarah McPhee, chef for
kapitalférvaltningen pa
AMF Pension, var en av
forslagsstallarna vid

3 "
:-.'5"?

stamman.

En av de yngsta beso-
karna, Vida Hégglund,
kom i séllskap med
mamma Christine.

Sandviks styrelseord-
férande Clas Ake
Hedstrém belénade fyra
elever vid Géranssonska
skolan med stipendier i
form av utlandspraktik.
Niklas Batelsson,
Taraneh Vosough, Fore stimman bjods deltagarna pa
Ellinor Svensson och lunchtallrik, vilket uppskattades av bl.a.
Johan Ekback skulle Ola Bengtsson, Birgittha Bjerkén och
aka till Australien, Nya Carl-Goéran Wallman.

Zeeland och Japan.
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Ett samhdlle pd havets botten: En oljeborr-

plattform &r bara toppen av ett isberg.
Under riggen, pa havets botten, finns ett
komplext och avancerat system av produk-
tionsenheter. En enda oljerigg kan vara
sammankopplad med ett 10-tal sadana
satelliter: Riggens tentakler stracker ut sig,
som armarna pa en blackfisk, och knyter
samman allt till ett enda natverk.
Navelstrangen: Fran de olika satelliterna pa
havsbottnen pumpas oljan till oljeriggen.
Men det sker naturligtvis inte av sig sjalvt.
Att "styra” alla dessa satelliter — de kan ligga
pa djup storre dn 2 500 meter och pa flera
mils avstand fran varandra — dr ett avancerat

tekniskt problem. Detta sker genom att

SANDVIK AB 811 81 SANDVIKEN

porto betalt

2,5 km ner i djupet
ar det annu tuffare

varje enskild satellit dr férbunden med
moder-riggen via en sorts "navelstrang”.
Inuti denna leds elektricitet och hydraulolja.
Tryck pé férnyelse: Fran borjan har denna
forbindelse mellan satelliterna skett via rér
av termoplaster. | takt med att utvinningen
sker pa allt stérre djup har kraven pa réren
Okat. Trycket langt ddr nere @r ofattbart
hogt. Detta kombinerat med oljans héga
temperatur har lett till att man varit tvungen
att pressa fram nya innovativa I6sningar. Inte
minst av ekologiska skil. Med andra ord: ett
typiskt problem for Sandviks materialspecia-
lister att fordjupa sig i.

En superlésning: Ett speciallegerat material
for sémldsa rér anvands nu i dessa “navel-
strangar”. Det heter Sandvik SAF 2507 ™.
Tack vare den hoga utmattningshallfastheten
kan réret dimensioneras med tunna vaggar
och dnda halla for det ofantliga trycket och
de hoga temperaturerna. Materialet dr
naturligtvis ocksd extremt korrosionsbestan-
digt. Det ska ju hdlla for manga ars drift i
denna tuffa milj6.

Var lingsta produkt: Rérens
diameter kan vara upp till
100 mm. Genom att
svetsa samman ett
antal rér kan total-
lingder pa uppemot e
20 000 meter produceras.

Dessa levereras som jattelika

SANDVIK
]

www.sandvik.com

kabeltrummor: Idag dr Sandvik SAF 2507 en
storsdljare. Hittills har mer &n 20 000 000
meter ror for tillverkning av "navelstrangar”
levererats. Det motsvarar ett halvt varv runt
var planet.

Innovationer for hogtryck: Sandvik satsar

TEL 026-26 00 00

betydligt mer pa FoU &n sina konkurrenter.
Vi investerar i storleksordningen 4 % av var
omsdttning. Det motsvarar cirka 2 miljarder
kronor arligen. Resultatet dr en stindig strém
av nya patenterade produkter och idéer som
hjdlper véra kunder att bli mer konkurrens-
kraftiga. Aven om det ibland handlar om att

ga ordentligt pa djupet.

FAX 026-26 10 22
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